II. VODENJE, PLANIRANJE IN ORGANIZIRANJE PODJETJA
DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. ____________________  (planiranje/organiziranje) je predvidevanje in določanje ciljev podjetja in procesov, ki so potrebni za uresničitev teh ciljev. ____________________  (planiranj/organiziranje)  je odločanje o pristojnostih in pravicah do dajanja navodil.

2. Planiranje je lahko dolgoročno ali _________________ (operativno/strateško) in kratkoročno ali _________________ (operativno/strateško).

3. Določena vrsta sorodnih opravil (na primer naročanje blaga) je _____________________ (delovno mesto/delovna naloga). Skupek večjega števila delovnih nalog je ______________________ (delovno mesto/oddelek).

4. _________________ (tehnika izdelave scenarijev/analiza okolja) je instrument _________________ (operativnega/strateškega) planiranja, s katerim ugotavljamo kateri zunanji dejavniki vplivajo dolgoročno na razvoj podjetja (tehnologija, konkurenca, politika). 

5. Rentabilnost je _______________ (socialni/ekonomski/družbeni) cilj, usposabljanje delavcev pa je _______________ (socialni/ekonomski/tržni).

6. _______________ (velika/možganska) nevihta za razvijanje alternativnih rešitev je uporabna pri _______________ (strateškem/operativnem) planiranju.

7. ___________________ (matrične/linijsko–štabne) organizacije so preglednejše in zagotavljajo enotnost pri izvajanju delovnih nalog.  ___________________ (matrične/linijsko–štabne) omogočajo krajše poti pri dajanju nalogov, lahko pa vodijo do prekrivanja nalog in navodil.

8. _________________ (nepravilni/pravilni) tehniki skupinskega odločanja sta razprava, argument. _________________ (nepravilni/pravilni) tehniki skupinskega odločanja sta glasovanje, kompromis.
OBKROŽEVANJE

1. Strateško planiranje je:
a) Kratkoročno planiranje.

b) Srednjeročno planiranje.

c) Podrobno planiranje.

d) Dolgoročno planiranje.

2. Analiza okolja je:
a) Ugotavljanje pomembnih poslovnih področij glede na tržno privlačnost in konkurenčno prednost ter glede na tržno rast oziroma delež.

b) Ugotavljanje lokacijskih dejavnikov.

c) Prodor na trg pri sedanjih izdelkih in cenah.

d) Ugotavljanje zunanjih dejavnikov, ki bodo dolgoročno vplivali na razvoj podjetja kot so tehnologija, konkurenca in politika.

3. Čim višja rentabilnost in zniževanje stroškov je:
a) Tržni cilj podjetja.

b) Socialni cilj podjetja.

c) Finančni cilj podjetja.

d) Cilj uspešnosti podjetja.

4. Usposabljanje delavcev je:

a) Tržni cilj podjetja.

b) Socialni cilj podjetja.

c) Finančni cilj podjetja.

d) Cilj uspešnosti podjetja.

5. Plačilna sposobnost je:
a) Tržni cilj podjetja.

b) Socialni cilj podjetja.

c) Finančni cilj podjetja.

d) Cilj uspešnosti podjetja.
6. Podjetje Kalkulator d.o.o. se je odločalo med štirimi vrstami strateških usmeritev. Njihovi kupci želijo čim bolj kakovostne izdelke po nizkih cenah. Za katero od vrst strateških usmeritev naj se odločijo?

a.) proizvodno usmeritev

b.) prodajno usmeritev

c.) trženjsko usmeritev

d.) tržno-družbeno usmeritev

MEŠANE NALOGE

1. Pred vami je preglednica aktivnosti, ki sodijo med operativno ali strateško planiranje. Vaša naloga je, da s križcem (X) označite, če menite da besedilo v stolpcu ustreza besedilu v vrstici.

	Aktivnost
	Operativno
	Strateško

	Prodor na tuje trge
	
	

	Plan izobraževanja za naslednja dva meseca
	
	

	Izvedba naročila
	
	

	Opustitev proizvodnega programa
	
	


2. Matevž nima dovolj znanja s področja gospodarstva. Pomagajte mu poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa! 

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	Vodenje na podlagi postavljenih ciljev
	A
	Manager hierarhično vodi podjetje in daje zaposlenim navodila, ki se prenašajo navzdol

	
	2
	Vodenje po načelu izjem
	B
	Manager rešuje le pomembne odklone oziroma izjeme, ostalo pa zaposleni rešujejo sami

	
	3
	Vodenje na podlagi pooblastil
	C
	Manager želi, da bi podrejeni cilje podjetja vzeli za svoje

	
	4
	Vodenje na podlagi spodbud
	D
	Manager vrši nadzor nad cilji, ki jih je postavil skupaj z zaposlenimi


3. Maruša nima dovolj znanja s področja gospodarstva. Pomagajte ji poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa! 

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	Socialni cilj
	A
	Čim nižji stroški

	
	2
	Ekonomski cilj
	B
	Čim večji tržni delež

	
	3
	Cilj uspešnosti
	C
	Plačilna sposobnost

	
	4
	Finančni cilj
	D
	Dodatno zavarovanje zaposlenih


4. V besedilo poiščite strateške cilje in jih vpišite na črto!

Računalniško podjetje Comp d.o.o. je hitro rastoče podjetje, ki svoje cilje usmerja v izobraževanje zaposlenih. S širitvijo na trge vzhodne Evrope bodo dosegli večji tržni delež. Novi proizvodni materiali bodo pripomogli k nižjim stroškom. Z ukrepi finančnega prestrukturiranja bodo dosegli kratkoročno in dolgoročno plačilno sposobnost. 

Socialni cilje je _____________________________

Ekonomski cilj je ___________________________

Cilj uspešnosti je____________________________

Finančni cilj je _____________________________

5. Pozorno preberite besedilo in napišite elemente organizacijske strukture! V pomoč imate v oklepaju napisano število posameznih elementov, ki smo jih skrili v besedilo.

Podjetje ABC d.o.o. se ukvarja  s proizvodnjo in prodajo kruha. Za doseganje ciljev podjetja skrbijo zaposleni v proizvodnji, nabavi, prodaji in financah. Pek je zadolžen za peko kruha. Nabavni referent mora naročati sestavine, ki so potrebne za proizvodnjo kruha. Prodajni referent skrbi za največje stranke podjetja. Vodja financ mora pripravljati analize o finančnem poslovanju

Oddelek (4) ______________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Delovno mesto (4) 

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Delovna naloga (4)

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

6. Ugotovite za kateri slog vodenja (demokratični, avtokratski, liberalni) gre v danih primerih in ga napišite na črto?

Vodja v petek sestanek zaključi z besedami: »V ponedeljek boste morali barvati police v trgovini z rjavo barvo.« 

Slog vodenja:_____________________________

Vodja v petek sestanek zaključi z besedami: »V ponedeljek se dobimo, da se pogovorimo o barvah polic v trgovini.« 

Slog vodenja:_____________________________

Vodja petek sestanek zaključi z besedami: »Police v trgovini bi bilo dobro pobarvati, sami se odločite kako boste to storili.«
Slog vodenja:_____________________________

7. Pozorno preberite besedilo in se odločite za katero tehniko vodenja in odločanja v podjetju gre? 

Zbrali smo 10 strokovnjakov različnih strok, ki so zbrali veliko število novih idej za povečanje kakovosti. Vodja skupine je udeležencem razložil kakšne ideje se iščejo, predstavil je problem in razložil pravila:

· prepovedana je kakršnakoli kritika nad idejami v času izvajanja,

· bistvo je pridobiti čim več idej, četudi so nesmiselne

· ni avtorskih pravic na idejah

V tem primeru gre za:_____________________________________________________

8. Pozorno preberite besedilo in se odločite za katero tehniko vodenja in odločanja v podjetju gre? 
Zbrali smo 10 strokovnjakov, ki so razpravljali o ukrepih za varovanje okolja. Nekateri od udeležencev so podali zelo dobre utemeljitve za svoje ideje. Čeprav je razprava trajala dolgo, so bile sprejete odločitve zelo dobre, saj jih niso sprejeli z glasovanjem, ampak z razpravo. 

V tem primeru gre za:_____________________________________________________

9. Pozorno preberite besedilo in se odločite za katero tehniko vodenja in odločanja v podjetju gre? 
Skupina 6 oseb je reševala problem nadomeščanja v času bolniške odsotnosti. Vsaka oseba je na list papirja zapisala ideje in po 5 minutah zapisano izročila svojemu sosedu. To so ponavljali toliko časa, da so dobili 3 ideje za rešitev omenjenega problema. 

V tem primeru gre za:_____________________________________________________

10. Pozorno preberite besedilo in se odločite katera beseda kaže na kršitev pravil skupinskega odločanja! Besedo vpišite na črto

Vodja skupine pravi, da mora vsak član skupine podati svoje mnenje, nato pa bodo izvedli tajno glasovanje in se odločili.

Beseda:_____________________________

Vodja skupine vas nagovori, da samo vas še ni prepričal v odločitev, zato bi bilo dobro, da privolite v konsenz.

Beseda:_____________________________

RAČUNSKE NALOGE:

1. Iz danih podatkov izračunajte pričakovano vrednost za projekt A in za projekt B. Za kateri projekt se boste odločili?

	
	Dobiček 

(v EUR)
	Verjetnost
	Izguba 

(v EUR)
	verjetnost
	Pričakovana vrednost

	A
	85.000,00  
	0,3
	30.000,00
	
	

	B
	50.000,00
	
	20.000,00
	0,2
	


Odločil(a) se bom za projekt __________________, ker ima _______________________ (višjo/nižjo) pričakovano vrednost.

III. PRIPRAVA PRODAJNE POGODBE
DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. __________________ pogodba (prodajna/delovna) je _________________ (soglasna/nesoglasna) izjava volje med ponudnikom (prodajalcem) in povpraševalcem (kupcem), da bosta menjala stvarne dobrine ali storitve za denar.

2. Navedba kupca in prodajalca sodi med ____________ (obvezne/redne/občasne) sestavine v prodajni pogodbi, medtem ko so dobavni in plačilni pogoji del ______________ (obveznih/rednih/občasnih) sestavin.

3. Soglasna izjava volje pomeni, da se obe strani __________________ (ne strinjata/strinjata) s prodajno pogodbo, ___________________ (dopustnost/prostovoljnost/poslovna sposobnost) pomeni, da za sklenitev posla ne uporabljamo sile, groženj.

4. Če kupec po lastni krivdi ne prevzame blaga ______________ (ostane/ne ostane) ara prodajalcu. Če prodajalec po lastni krivdi ne dobavi blaga mora kupcu povrniti _____________ (dvojno/trojno) aro. 
OBKROŽEVANJE

1. Med pravne pogoje za nastanek prodajne pogodbe spadajo:





a) uzance in zakon o trgovini.

b) soglasna izjava volje, poslovna sposobnost partnerja.

c) navedba vrste blaga.

d) navedba sodišča, ki rešuje spore.

2. Obvezne sestavine prodajne pogodbe so:

a) navedbe o kupcu, prodajalcu, vrsti blaga, kakovosti, količini in ceni.

b) rok in kraj dobave ter rok in kraj plačila.

c) embalaža, prevoz in garancije.

d) vse redne in občasne sestavine.

3. Redne  sestavine prodajne pogodbe so:

a) navedbe o kupcu, prodajalcu, vrsti blaga, kakovosti, količini in ceni.

b) rok in kraj dobave ter rok in kraj plačila.

c) embalaža, prevoz in garancije.

d) vse obvezne in občasne sestavine.

4. Pogodba z natančno navedbo količine je tista, kjer :

a) je količina približno navedena in so možna odstopanja.

b) se mora naročena količina popolnoma ujemati z navedeno.

c) so navedene le dolžinske merske enote.

5. Cena v prodajni pogodbi je: 

a.) v denarju izražena menjalna vrednost gospodarske dobrine

b.) vsota vseh izdelkov v prodajni pogodbi

c.) razlika med nabavno vrednostjo izdelka in stroški prodaje

d.) razlika med prodajno vrednostjo izdelka in delom marže

6. Partnerji za sklenitev prodajne pogodbe so popolnoma poslovno sposobni:

a.) kadar dopolnijo 16 let in so umsko dozoreli 

b.) kadar dopolnijo 18 let in so umsko dozoreli

c.) kadar dopolnijo 18  let in niso povsem umsko dozoreli, lahko pa normalno funkcionirajo

d.) od rojstva naprej, če so umsko dozoreli
MEŠANE NALOGE

1. Pred vami je preglednica z besedili in navedbami pravnih podlag, ki jih uporabljamo pri sklepanju prodajnih pogodb. Vaša naloga je, da s križcem (X) označite, če menite da pravni temelj ustreza besedilu v vrstici. Besedilu lahko ustreza več pravnih temeljev.

	Besedilo
	OZ
	ZT
	ZVP

	Zdravnik Jure kupi za svojo ladjo nov motor.
	
	
	

	Trgovec s kolesi nabavlja rezervne dele v tovarni Rog.
	
	
	

	Iva kupi od Maje mobitel.
	
	
	

	Odvetnica Iva kupi od svojega soseda rabljen avtomobil.
	
	
	


OZ – Obligacijski zakonik

ZT – Zakon o trgovini

ZVP – Zakon o varstvu potrošnikov

2. Pred vami je preglednica s pravilnimi in nepravilnimi trditvami, ki so povezane s prodajno pogodbo. Vaša naloga je, da s križcem (X) označite ali je trditev pravilna ali nepravilna!

	Trditve
	Pravilno
	Napačno

	Dolžnik mora upniku nakazati denarni znesek, razen če se v pogodbi dogovorita drugače.
	
	

	Fakturni znesek ni bil pravočasno plačan, če je do upnika prispel na dan zapadlosti.
	
	

	Stroški nakazila gredo v breme dolžnika, razen če se v pogodbi dogovori drugače.
	
	

	Za kraj plačila velja bivališče oz. poslovni sedež dolžnika, razen, če se v pogodbi dogovori drugače.
	
	

	Obvezna sestavina prodajne pogodbe je navedba embalaže in garancij
	
	

	Rok in kraj dobave sta del plačilnih pogojev, ki sodijo med obvezne sestavine prodajne pogodbe
	
	


3. Maša nima dovolj znanja s področja gospodarstva. Pomagajte ji poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa! 

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	vzorec
	A
	popust pri ceni

	
	2
	rabat
	B
	avans

	
	3
	fiksni posel
	C
	primerljive izvedbe ali delne količine blaga

	
	4
	naplačilo
	D
	vezan na natančno določen dan


4. Pripravite prodajno pogodbo tako, da bo pravno veljavna in bo vsebovala vse zakonsko zahtevane določbe. Uporabite podatke iz poslovne situacije. Če v besedilu ni dovolj podatkov, jih določite sami. Dokument oblikujte po načelih poslovne korespondence.

Poslovna situacija

Podjetje Guma d.o.o. je 7. maja 2010 sklenilo prodajno pogodbo, da bo prodalo podjetju Kamion d.n.o. 53 kom pnevmatik, po ceni 57 EUR/kom. Pnevmatike so nove in spadajo v prvi kakovostni razred. Dogovorila sta se, da bo kupec plačal gume do 8. junija 2010 na TRR prodajalca št. 29000-0021566659, odprt pri Unicredit banki d.d. Ljubljana. Dogovorila sta se, da bo prodajalec dostavil gume kupcu na lastne stroške, najkasneje do 9. junija 2010, na kupčev naslov. Prodajalec je obljubil, da bo kupcu pnevmatike zmontiral po polovični ceni.

Prodajna pogodba naj vsebuje:

· navedba prodajalca,

· navedba kupca,

· navedbo člena v katerem je določen dogovor o prodaji in predmet prodaje,

· navedbo člena v katerem je določena količina,

· navedbo člena v katerem je določena cena, 

· navedbo člena v katerem je določena kakovost,

· navedbo člena v katerem so določeni plačilni pogoji,

· navedbo člena v katerem je določena navedena občasna sestavina,

· navedbo člena v katerem je določeno pristojno sodišče,

· navedba podpisnikov, kraja in datuma sklenitve prodajne pogodbe.

5. Pripravite prodajno pogodbo tako, da bo pravno veljavna in bo vsebovala vse zakonsko zahtevane določbe. Uporabite podatke iz poslovne situacije. Če v besedilu ni dovolj podatkov, jih določite sami. Dokument oblikujte po načelih poslovne korespondence.

Poslovna situacija

Podjetje Zavesa d.o.o. se je na predlog naročnika 12. marca 2010 zavezalo s prodajno pogodbo, da bo skladno z naročilom Katje Simonovič, Dole 55, 1290 Grosuplje izdelalo in dobavilo 15 zaves po ceni 150 EUR/kom. Zavese bodo sešite skladno s skicami, ki so priložene naročilu. Zavese morajo spadati v prvi kakovostni razred. Dogovorili so se, da bo kupec plačal zavese z avansom, najkasneje do 20. marca 2010 na TRR prodajalca št. 29000-0021512435, odprt pri Unicredit banki d.d. Ljubljana. Hkrati so se dogovorili, da bo prodajalec dostavil zavese kupcu na lastne stroške, najkasneje do 10. julija 2010, na kupčev naslov. Prodajalec je obljubil, da bo zavese kupcu brezplačno obesil na predvideno mesto.

· Prodajna pogodba naj vsebuje:

· navedba prodajalca,

· navedba kupca,

· navedbo člena v katerem je določen dogovor o prodaji in predmet prodaje,

· navedbo člena v katerem je določena količina,

· navedbo člena v katerem je določena cena, 

· navedbo člena v katerem je določena kakovost,

· navedbo člena v katerem so določeni plačilni pogoji,

· navedbo člena v katerem je določena navedena občasna sestavina,

· navedbo člena v katerem je določeno pristojno sodišče,

· navedba podpisnikov, kraja in datuma sklenitve prodajne pogodbe.

1. Pripravite prodajno pogodbo tako, da bo pravno veljavna in bo vsebovala vse zakonsko zahtevane določbe. Uporabite podatke iz poslovne situacije. Če v besedilu ni dovolj podatkov, jih določite sami. Dokument oblikujte po načelih poslovne korespondence.

Sestavite prodajno pogodbo!

Prodajna pogodba mora biti sestavljena tako, da bo pravno veljavna in bo vsebovala vse zakonsko zahtevane določbe. Uporabiti je potrebno vse dane podatke, če morebiti kateri ni dan, je pa potreben za veljavnost prodajne pogodbe, ga določite sami.

Poslovna situacija: 

Miha Pešec, Hitra cesta 7, 1000 Ljubljana, se je odločil, da bo na podlagi oglasa Sare Ford, Nemška cesta 107, 8330 Metlika in ogleda avtomobila kupil rabljen avto, Fiat Punto 55S, letnik 2005, katerega lastnica je prodajalka. Prodajno pogodbo sta napisala in podpisala 2. 1. 2010. Dogovorita se za ceno 3000 EUR, ki jo kupec plača najkasneje do dneva prevzema avtomobila na račun prodajalke (NLB d.d. št.  02012 – 3152506000). Kupec kupi avto po načelu videno-kupljeno. Prodajalka bo kupcu izročila avto na svojem naslovu 3. 1. 2010 ob 15. uri. Dogovorita se tudi, da bo prodajalka avto na dan prevzema oprala in ga čistega izročila kupcu.

Prodajna pogodba naj vsebuje:

· navedba prodajalca,

· navedba kupca,

· navedbo člena v katerem je določen dogovor o prodaji in predmet prodaje,

· navedbo člena v katerem je določena količina,

· navedbo člena v katerem je določena cena, 

· navedbo člena v katerem je določena kakovost,

· navedbo člena v katerem so določeni plačilni pogoji,

· navedbo člena v katerem je določena navedena občasna sestavina,

· navedbo člena v katerem je določeno pristojno sodišče,

· navedba podpisnikov, kraja in datuma sklenitve prodajne pogodbe.

IV. IZVAJANJE NABAVE IN PRODAJE IZDELKOV
DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. S politiko nabavnih cen želi podjetje doseči čim _______________ (nižje/višje/rednejše) rabate, čim krajše dobavne roke in čim _________________ (daljše/krajše) plačilne roke.
2. V podjetju lahko nabavljajo na _______________ (račun/zalogo/termin), _________________ (skupinsko/posamično/redno) ali usklajeno s prodajo oziroma s proizvodnjo.
3. ______________ (pisarna/skladišče/obrat) je prostor, ki opravlja dve funkciji in sicer premostitev _____________ (kraja/časa/plačila) med nabavo in prodajo ter preoblikovanje, saj se materiali v skladišču pogosto preoblikujejo (sušenje lesa, zorenje sira,…).

4. ______________________ (decentralno/centralno/javno) skladišče je eno skladišče in ima značilnost v  ________________ (krajših/daljših/hitrejših) prevoznih poteh.
5. Prednost decentraliziranega skladišča je v ________________ (krajših/daljših) prevoznih poteh in slabost v _____________ (boljši/slabši) izrabi proizvodnih zmogljivosti.

OBKROŽEVANJE

1. Raziskava nabavnega trga ne vključuje:
a) Politiko nabavnega programa, ki se nanaša na odločitve o vrsti in količini izdelkov in storitev, ki jih bomo naročali.

b) Politiko nabavnih cen, pri čemer želi podjetje doseči čim višje rabate, čim hitrejše dobavne roke in čim kasnejše plačilne roke.

c) Politiko nabavnih metod, ki se nanaša na organizacijo nabave.

d) Distribucijsko politiko, ki se nanaša na možne načine prodaje.

2. Prednost decentraliziranega skladiščenja je:

a) Manjša zaloga vsake vrste materiala.

b) Boljša izraba skladiščnih površin in delovne sile.

c) Boljša izraba mehanizacije (viličarjev).

d) Krajše prevozne poti, kar pomeni krajši čas dobave in nižje stroške porabe goriva.

3. Skladiščenje in varovanje blaga pomeni, da:

a) Pregledamo, če sta količina in kakovost blaga oz. materiala v skladu z naročilom.

b) Natančno kontroliramo količine in kakovosti.

c) Moramo blago kontrolirati tudi med samim skladiščenjem in ga po potrebi vzdržujemo

d) Na podlagi zahtevnice za izdajo blaga ali kake druge dokumentacije izdamo blago kupcu.

4. Primarna raziskava trga ni:

a) Enkratno poizvedovanje kot so spraševanje, opazovanje in poskus.

b) Stalno poizvedovanje pri gospodinjstvih.

c) Uporaba že zbranih podatkov kot je Statični letopis.

d) Pridobivanje podatkov za raziskavo trga.

V. OBLIKOVANJE TRŽENJSKEGA SPLETA

DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. 4xP je anglo-ameriška oznaka za različne ______________________ (nabavne/trženjske/prodajne) politike in vključuje politiko izdelkov in sortimenta, politiko_________________ (nabavnih/prodajnih/stroškovnih) cen, distribucijsko politiko in politiko komuniciranja.

2. Prodaja je _____________ (zadnja/prva/vmesna) faza poslovanja podjetja. Temelj trženja je ___________________ (rast/raziskava/selekcioniranje) trga, s katero podjetje pridobi spoznanja o tržnih razmerah, konkurenci, nakupnih navadah potrošnikov,…

3. Tržna________________ (diagnoza/prognoza/analiza) je proučitev sedanjega tržnega stanja, ki jo dobimo tako, da analiziramo ali opazujemo dogajanja na trgu. Tržna______________  (diagnoza/prognoza/analiza) pa pomeni ocenitev prihodnjega razvoja trga na podlagi ocene tistih informacij, ki smo jih dobili pri tržni diagnozi.

4. ___________________ (sekundarna/primarna/terciarna) tržna raziskava  pomeni, da podatke pridobivamo namensko za raziskavo trga in gre za enkratno ali  stalno poizvedovanje. ___________________ (sekundarna/primarna/terciarna) tržna raziskava pa  pomeni, da že zbrane podatke uporabimo za raziskavo trga, ti podatki so lahko notranji ali zunanji.
5. Kadar uvajamo nove izdelke govorimo o ___________________(eliminaciji/inovaciji/diferenciaciji), kadar pa izdelke opuščamo pa o _________________ (eliminaciji/inovaciji/diferenciaciji).
6. Kadar poglabljamo sortiment govorimo o _________________ (diferenciaciji/diverzifikaciji/inovaciji), pri širjenju sortimenta pa o ________________(diferenciaciji/diverzifikaciji/inovaciji). 
7. ___________________ (variacija/diverzifikacija/eliminacija) pomeni spremembe funkcij (daljinski upravljalci namesto ročnega preklapljanja), materiala, barve in oblike.______________________ (variacija/diverzifikacija/eliminacija) pomeni širjenje sortimenta.

8. _________________________ (odnosi z javnostjo/pospeševanje prodaje/reklamiranje)  so vsi ukrepi, s katerimi pomagamo lastni prodajni službi (prodajnim referentom, potnikom, zastopnikom), da bodo učinkoviteje prodajali. _________________________ (odnosi z javnostjo/pospeševanje prodaje/reklamiranje) so ukrepi s katerimi podjetje ustvarja mnenje o sebi in se nanaša na sklicevanje konferenc, plačane in neplačane reportaže v sredstvih javnega obveščanja (dnevi odprtih vrat, sponzorstva društvom,…).  Cilj je da se v očeh potrošnikov ustvari in ohrani pozitivno mnenje o podjetju.
OBKROŽEVANJE
1. O inovaciji govorimo, kadar:
a) Uvajamo nove izdelke.

b) Poglabljamo sortiment.

c) Širimo sortimenta.

d) Opuščamo izdelke.

2. O eliminaciji govorimo kadar:

a) Uvajamo nove izdelke.

b) Poglabljamo sortiment.

c) Širimo sortimenta.

d) Opuščamo izdelke.

3. O diferenciaciji govorimo:
a) Uvajamo nove izdelke.

b) Poglabljamo sortiment.

c) Širimo sortimenta.

d) Opuščamo izdelke.

4. O diverzifikaciji govorimo:

a) Uvajamo nove izdelke.

b) Poglabljamo sortiment.

c) Širimo sortimenta.

d) Opuščamo izdelke.

MEŠANE NALOGE

1. Pred vami je preglednica aktivnosti, ki sodijo med primarno ali sekundarno raziskavo. Vaša naloga je, da s križcem (X) označite, če menite da besedilo v stolpcu ustreza besedilu v vrstici.

	Aktivnost
	Primarna raziskava
	Sekundarna raziskava

	Enkratno povezovanje je značilnost…
	
	

	Panelno poizvedovanje je značilnost…
	
	

	Opazovanje in poskus sodita med…
	
	

	Za raziskavo uporabimo že zbrane podatke pri…
	
	

	Podatke zbiramo le za raziskavo trga
	
	

	Značilnost te raziskave je stalno poizvedovanje
	
	


2. Jure nima dovolj znanja s področja trženja. Pomagajte mu poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa! 

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	geografski
	A
	družabnost, aktivnost, zadržanost

	
	2
	demografski
	B
	domači trg, Amerika, Evropa

	
	3
	psihološki
	C
	spol, starost, poklic

	
	4
	kriterij obnašanja
	D
	povod za nakup, pogostost nakupa


3. Podjetje, ki se ukvarja s proizvodnjo zobnih krtačk želi izvesti anketo na trgu. Zastavite eno vprašanje odprtega in eno zaprtega tipa. 

Vprašanje odprtega tipa: _________________________________________________________________

Vprašanje zaprtega tipa: _________________________________________________________________

VI. IZRAČUNAVANJE KAZALCEV USPEŠNOSTI GOSPODARJENJA

DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. __________________ (produktivnost/ekonomičnost/donosnost) osvetli uspešnost poslovanja z vidika delovnega časa. Običajno se meri v naturalnih količinah, in je tehnična mera uspešnosti poslovanja. Z razvojem menjave je ekonomika razvila novo mero uspešnosti za presojanje rezultatov poslovanja - __________________ (produktivnost/ekonomičnost/donosnost). Pri njej je postavljen v ospredje stroškovni vidik uspešnosti poslovanja oziroma obvladovanje stroškov. Lastništvo nad produkcijskimi faktorji pa je privedlo do nove mere uspešnosti - __________________ (produktivnost/ekonomičnost/donosnost). Pri tej meri uspešnosti nas zanima rezultat - dobiček, glede na angažirana sredstva - kapital lastnikov.

2. __________________ (produktivnost/ekonomičnost/donosnost) je razmerje med proizvedeno količino in vloženim delom. __________________ (produktivnost/ekonomičnost/donosnost) opredelimo z razmerjem med ustvarjeno količino učinkov in vsemi zanjo potrebnimi stroški ali z razmerjem med prihodki in odhodki. __________________ (produktivnost/ekonomičnost/donosnost) izračunamo kot razmerje med dobičkom in vloženimi sredstvi (kapitalom), ali kot razmerje med čistim dobičkom in kapitalom. 

OBKROŽEVANJE

7. Izberite pravilno trditev!





a) Z vidika ekonomičnosti je lahko povečevanje produktivnosti tudi neracionalno, če vodi do višjih stroškov na enoto proizvoda. 

b) Večja produktivnost je ekonomsko upravičena le tedaj, če se hkrati zmanjša  tudi ekonomičnost. 

8. Izberite pravilno trditev!
a.) Faktorji,  ki vplivajo na ekonomičnost so vsi, ki vplivajo na produktivnost, poleg tega pa še: cene produkcijskih faktorjev, količine porabljenih produkcijskih faktorjev, izkoriščanje kapacitet.
b.) Faktorji,  ki vplivajo na produktivnost so vsi, ki vplivajo na rentabilnost, poleg tega pa še cene: produkcijskih faktorjev, količine porabljenih produkcijskih faktorjev, izkoriščanje kapacitet.
9. Če smo ustvarili več, kot smo porabili, bo koeficient ekonomičnosti:

a) E > 1
b) E = 1

c) E < 1.

10. Če smo porabili več, kot smo ustvarili, bo koeficient ekonomičnosti:

a) E > 1
b) E = 1

c) E < 1.

MEŠANE NALOGE

4. Jure nima dovolj znanja s področja gospodarstva. Pomagajte mu poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa! 

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	donosnost
	A
	je kazalnik, ki ustvarjene učinke primerja s porabo vseh prvin poslovnega procesa



	
	2
	produktivnost
	B
	je razmerje med dobičkom in vloženimi sredstvi 



	
	3
	ekonomičnost
	C
	je razmerje med proizvedeno količino in vloženim delom.




RAČUNSKE  NALOGE

1. Leta 2008 je delavec na SUAŠU delal  3.500 ur, vpisanih je bilo 900 dijakov, leta 2009 pa je bilo teh ur 3.000, vpisanih dijakov pa 950. Kateri kazalec gospodarske uspešnosti lahko izračunate iz danih podatkov? Izračunajte kazalec in razložite rezultat izračuna!

Izračunamo lahko:__________________________________
Izračun: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Razlaga rezultata: ___________________________________________________________________________

2. Stroj A lahko proizvede 1000 enot v 200 urah, stroj B pa 5000 enot v 400 urah. Kateri kazalec gospodarske uspešnosti lahko izračunate iz danih podatkov? Izračunajte kazalec in razložite rezultat izračuna!

Izračunamo lahko:__________________________________

Izračun: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Razlaga rezultata: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

3. V letošnjem letu predvidevate, da boste proizvedli za 80.000 EUR izdelkov in imeli pri tem za 50.000 EUR stroškov. Kateri kazalec gospodarske uspešnosti lahko izračunate iz danih podatkov? Izračunajte kazalec in ga utemeljite!

Izračunamo lahko:__________________________________

Izračun: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Razlaga rezultata: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

4. V lanskem letu ste proizvedli za 110.000 EUR izdelkov in imeli pri tem za 110.000 EUR stroškov. Kateri kazalec gospodarske uspešnosti lahko izračunate iz danih podatkov? Izračunajte kazalec in ga utemeljite!

Izračunamo lahko:__________________________________

Izračun: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Razlaga rezultata: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

5. V lanskem letu ste proizvedli za 90.000 EUR izdelkov in imeli pri tem za 110.000 EUR stroškov. Kateri kazalec gospodarske uspešnosti lahko izračunate iz danih podatkov? Izračunajte kazalec in ga utemeljite!

Izračunamo lahko:__________________________________

Izračun: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Razlaga rezultata: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

6. Podjetje A je ustvarilo 10.000 EUR dobička, podjetje B pa 12.000 EUR. V podjetje A so lastniki vložili 50.000 EUR kapitala, v B pa 30.000 EUR. Kateri kazalec gospodarske uspešnosti lahko izračunate iz danih podatkov? Izračunajte kazalec in ga utemeljite!

Izračunamo lahko:__________________________________

Izračun: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Razlaga rezultata: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

7. Podjetje A je ustvarilo 6.000 EUR dobička, podjetje B pa 8.000 EUR. V podjetje A so lastniki vložili 40.000 EUR kapitala, v B pa 100.000 EUR. Kateri kazalec gospodarske uspešnosti lahko izračunate iz danih podatkov? Izračunajte kazalec in ga utemeljite!

Izračunamo lahko:__________________________________

Izračun: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Razlaga rezultata: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
8. Podjetje A je ustvarilo 10.000 EUR dobička, podjetje B pa 11.000 EUR. Stopnja obdavčitve je 20 %. Podjetje A je imelo v tem letu za 8.000 EUR investicije, zato si lahko davčno osnovo zniža za 50 % od investicije. Ker je podjetje A zaposlovalo še invalide, je upravičeno do dodatne davčne olajšave v višini 2.000 EUR. Obe podjetji sta imeli 40.000 EUR vloženega kapitala. Katero od podjetij je bolj uspešno, če zanemarimo obdavčitev? Kaj pa, če upoštevamo še obdavčitev?

Izračuni: _____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Razlaga rezultatov: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

VII. RAZLIKOVANJE GOSP. DEJAVNOSTI IN POZNAVANJE NJIHOVIH ZNAČILNOSTI

DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. ___________________ (integrirana tehnologija/aditivni način) se nanaša na čiščenje odpadkov in njihovo odstranjevanje (odlaganje, sežiganje, kompostiranje),  ___________________ (integrirana tehnologija/aditivni način) pa pomeni predelavo odpadkov (reciklaža). 
OBKROŽEVANJE
Točkovanje: vsak pravilen odgovor je 1 T

2. Aditivni ekološki način se nanaša na:
a) Predelavo odpadkov. 

b) Zmanjševanje odpadkov.

c) Reciklažo odpadkov.

d) Odstranjevanje odpadkov.

VIII. RACIONALNO RAVNANJE, SKLADNO Z ZAKONITOSTMI SODOBNEGA TRŽNEGA GOSPODARSTVA
DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. Začetna faza procesa družbene reprodukcije je ________________________ (proizvodnja/menjava). Reprodukcija se imenuje zato, ker je proces __________________________ (zapleten/ponavljajoč).

2. Razdelitev se opravlja preko _________________(proizvodnje/menjave). Določena je z delitvijo ________________ (proizvodnih/denarnih) sredstev med udeležence proizvodnje (lastništvo).

3. Lastniki proizvodnih dejavnikov dobijo _____________________ (mezdo/dohodek). Lastnik delovne sile prejme __________________ (mezdo/obresti), lastnik kapitala ___________________ (mezdo/obresti) ali ______________________ (rento/dobiček) in lastnik zemlje ___________________ (dobiček/rento). 

4. Mezda je cena za storitve delovne sile. Oblikuje se na ______________ (borzi/trgu) delovne sile. Ponudniki so __________________ (delavci/podjetja) , povpraševalci pa _________________ (delavci/podjetja). Trg delovne sile oblikuje splošno raven _________________ (plač/cen blaga). Plače posameznih delavcev v istem poklicu so lahko ____________________(enake/različne). 

5. Delodajalčev strošek je delavčeva _______________ (neto/bruto) plača, medtem ko delavec prejme _________________ (bruto/neto) plačo. Kupna moč zaposlenega se poveča, če se zviša njegova ______________ (nominalna/realna) plača.

6. Trg je stičišče _______________________ (ponudbe/denarja) in ________________________ (povpraševanja/cen), kjer se ponudniki in _____________________ (prodajalci/kupci) dogovorijo o prodani oziroma kupljeni količini blaga in o njegovi _____________________ (kakovosti/ceni). 

7. Čim _______________ (manjša/večja) je konkurenca, bolj si proizvajalci prizadevajo biti boljši in bolj kakovostni. Najmočnejša konkurenca je  ____________________ (nepopolna/popolna) konkurenca. 

8. Na popolno konkurenčnem trgu posamezen prodajalec _________________ (lahko vpliva/ne more vplivati) na ceno, __________________ (so ovire/ni ovir) za vstop novih podjetij v panogo. Za kupce je najpomembnejša ______________________ (cena blaga/blagovna znamka).

OBKROŽEVANJE
1. Obkrožite nepravilno trditev!

a.) V popolni konkurenci kupci in prodajalci ne morejo vplivati na ceno.

b.) V popolni konkurenci so velike ovire za vstop v panogo.

c.) Preseljevanje proizvodnih dejavnikov je v stvarnosti omejeno. 

d.) Ker je monopolist edini ponudnik na trgu lahko postavi tako visoko ceno kot želi.

MEŠANE NALOGE

1. Jure nima dovolj znanja s področja gospodarstva. Pomagajte mu poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa! 

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	Mezda
	A
	Ostanek prihodka po pokritju vseh stroškov

	
	2
	Obresti
	B
	Cena delovne sile

	
	3
	Renta
	C
	Cena izposojenega kapitala

	
	4
	Dobiček 
	D
	Cena za uporabo omejenih naravnih proizvodnih dejavnikov


2. Maša  nima dovolj znanja s področja gospodarstva. Pomagajte ji poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa!

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	Obresti
	A
	Ponudba denarja in povpraševanja po njem

	
	2
	Trg posojilnega kapitala
	B
	Dohodek lastnika posojilnega kapitala

	
	3
	Kredit
	C
	Odnos med posojilodajalcem in posojilojemalcem

	
	4
	Realna obrestna mera
	D
	Razlika med nominalno obrestno mero in stopnjo rasti cen


3. Iva  nima dovolj znanja s področja gospodarstva. Pomagajte ji poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa!

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	Konkurenca
	A
	Možnost vplivanja na cene brez strahu pred konkurenco

	
	2
	Monopolna moč
	B
	Na trgu je veliko število ponudnikov

	
	3
	Kartel
	C
	Na trgu je malo ponudnikov

	
	4
	Oligopol
	D
	Dogovor o ponujeni količini in ceni


4. Iva se ne more spomniti od česa je še odvisna konkurenca. Pomagajte ji rešiti nalogo tako, da izpolnite prazne kvadrate!


[image: image1]
RAČUNSKE  NALOGE

1. Bor in Jure sta ustanovila podjetji. Bor si je sposodil 15.000 EUR, Jure pa je vložil enak znesek lastnega kapitala. Njuni poslovni rezultati so bili v prvem letu enaki. Oba sta ustvarila 12.500 EUR prihodkov. Stroški materiala, plač in amortizacije so znašali 10.000 EUR. Bančna obrestna mera za posojila je bila 10 %, za varčevanje pa 8 %.  Izračunajte njun dobiček in upoštevajte alternativne stroške.

Dobiček Jure _______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Razlaga izračuna: ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Dobiček Bor _______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Razlaga izračuna: ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

2. Za razširitev proizvodnje se je podjetje zadolžilo za 500.000 EUR. Za leto dni bo moralo plačati 45.000 EUR obresti. Koliko znaša letna obrestna mera?

Izračun: _______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Odgovor:

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

IX. RAVNANJE SKLADNO S TRAJNOSTNIM RAZVOJEM IN USPEŠNO DELOVANJE V MEDNARODNEM OKOLJU

[image: image3.jpg]



DOPOLNJEVANJE IN VSTAVLJANJE

1. Če BDP računamo po metodi dodane vrednosti vidimo kdo je BDP _________________  (porabil, proizvedel). Če BDP računamo po metodi izdatkov vidimo kdo je BDP _________________ (porabil, proizvedel). 

2. _____________ (BDP/BNP) je skupna tržna vrednost proizvedenih dobrin in storitev določenega narodnega gospodarstva brez vrednosti reprodukcijskega materiala. Dohodek slovenskih državljanov v Nemčiji je del slovenskega ________________ (BDP/BNP).

3. _____________ (BDP/BNP)  je geografska kategorija – upošteva se vsa tržna vrednost proizvodov in storitev v Sloveniji ne glede na to kdo je lastnik. _____________ (BDP/BNP) je lastniško naravnava kategorija – upošteva se tržna vrednost vsega blaga in storitev, ki so bili proizvedeni s proizvodnimi faktorji slovenskih državljanov.

4. Liberalni koncept države je poudarjal ______________________ (neodvisnost/odvisnost) gospodarstva od države. Gospodarska kriza je pokazala, da mora država __________________ (povečati/zmanjšati) svojo vlogo v gospodarstvu zaradi nekaterih slabosti trga.

5. Transnacionalna korporacija je podjetje, ki ima __________ (vsaj/natanko) en obrat v tujini.Za transnacionalne korporacije je značilna _______________ (majhna/velika) koncentracija kapitala.

6. Problem presežne produkcije (hiperprodukcije) sili ______________________ (proizvajalce/potrošnike), da iščejo tuje trge. __________________ (previsoke/prenizke) profitne stopnje v nekaterih panogah v domačem gospodarstvu je prav tako razlog za ________________________  (uvoz/izvoz) kapitala.

OBKROŽEVANJE

1. Obkrožite pravilen odgovor!

a.) metoda dohodkov: BDP izračunamo tako, da od prihodka vseh proizvajalcev dobrin in storitev odštejemo stroške (ali: odštejemo vmesno proizvodnjo ali vmesno porabo),

b.) metoda dohodkov: BDP izračunamo tako, da seštejemo vse dohodke od dela in kapitala in neto posredne davke

c.) metoda dohodkov: BDP izračunamo tako, da seštejemo potrošne izdatke (osebno potrošnjo), investicije, državne izdatke in neto izvoz (ali: prištejemo izvoz in odštejemo uvoz).

2. Obkrožite pravilen odgovor!

a.) metoda dodane vrednosti: BDP izračunamo tako, da od prihodka vseh proizvajalcev dobrin in storitev odštejemo stroške (ali: odštejemo vmesno proizvodnjo ali vmesno porabo)

b.) metoda dodane vrednosti: BDP izračunamo tako, da seštejemo vse dohodke od dela in kapitala in neto posredne davke 

c.) metoda dodane vrednosti: BDP izračunamo tako, da seštejemo potrošne izdatke (osebno potrošnjo), investicije, državne izdatke in neto izvoz (ali: prištejemo izvoz in odštejemo uvoz).

3. Obkrožite pravilen odgovor!

a.) metoda izdatkov: BDP izračunamo tako, da seštejemo potrošne izdatke (osebno potrošnjo), investicije, državne izdatke in neto izvoz (ali: prištejemo izvoz in odštejemo uvoz).

b.) metoda izdatkov: BDP izračunamo tako, da od prihodka vseh proizvajalcev dobrin in storitev odštejemo stroške (ali: odštejemo vmesno proizvodnjo ali vmesno porabo),

c.) metoda izdatkov: BDP izračunamo tako, da seštejemo vse dohodke od dela in kapitala in neto posredne davke.

4. Obkrožite pravilen odgovor!

a.) večja vmesna poraba (materialni stroški), večji BDP

b.) večja vmesna poraba (materialni stroški), manjši BDP

5. Obkrožite pravilen odgovor!

a.) višji neto davki, večji BDP

b.) nižji neto davki, večji BDP

6. Obkrožite pravilen odgovor!

a.) BDP  in gospodarska rast bosta višja, če država več izvaža kot uvaža

b.) BDP  in gospodarska rast bosta višja, če država več uvaža kot izvaža

7. Obkrožite pravilen odgovor!

a) BDP je lastniška kategorija – upošteva se vsa tržna vrednost proizvodov in storitev v Sloveniji ne glede na to kdo je lastnik

b) BNP je geografsko naravnava kategorija – upošteva se tržna vrednost vsega blaga in storitev, ki so bili proizvedeni s proizvodnimi faktorji slovenskih državljanov

c) BNP je lastniško naravnava kategorija – upošteva se vsa tržna vrednost proizvodov in storitev v Sloveniji ne glede na to kdo je lastnik

d) BDP je geografska kategorija – upošteva se vsa tržna vrednost proizvodov in storitev v Sloveniji ne glede na to kdo je lastnik

8. Obkrožite pravilen odgovor!

a) Slovenijo štejemo med odprta gospodarstva, odprtost gospodarstva pa merimo z deležem uvoza v BDP.

b) Slovenijo štejemo med odprta gospodarstva, odprtost gospodarstva pa merimo z deležem izvoza v BDP.

c) Slovenijo štejemo med zaprta gospodarstva, odprtost gospodarstva pa merimo z deležem uvoza v BDP.

d) Slovenijo štejemo med zaprta gospodarstva, odprtost gospodarstva pa merimo z deležem izvoza v BDP.

9. V skladu s teorijo primerjalnih prednosti je za Slovenijo smiselno, da se osredotoči na razvoj:

a) tehnologije 

b) energetskih virov (rudarstvo)

c) turizma

10. Obkrožite pravilen odgovor!
a) Liberalni koncept države je poudarjal neodvisnost gospodarstva od države.

b) Liberalni koncept države je poudarjal odvisnost gospodarstva od države.

c) Gospodarska kriza je pokazala, da mora država zmanjšati svojo vlogo v gospodarstvu zaradi nekaterih slabosti tržnega gospodarstva.

d) Gospodarska kriza je pokazala, da mora država povečati svojo vlogo v gospodarstvu zaradi nekaterih prednosti tržnega gospodarstva.

MEŠANE NALOGE

1. Pred vami je preglednica konceptov, ki sodijo k vlogi države. Vaša naloga je, da s križcem (X) označite, če menite da besedilo v stolpcu ustreza besedilu v vrstici.

	Aktivnost
	Liberalni
	Keynesianski

	Država varuje konkurenco
	
	

	Država zagotavlja javne dobrine (šolstvo, zdravstvo)
	
	

	Država skrbi za prerazporejanje dohodka
	
	

	Držva zagotavlja uresničevanje lastninskih pravic
	
	


2. Jure nima dovolj znanja s področja mednarodnega poslovanja. Pomagajte mu poiskati pravilne kombinacije pojmov in opisov tako, da pred številko pojma vstavite ustrezno črko opisa!

	VSTAVITE

ČRKO
	ŠTEVILKA
	Pojem
	ČRKA
	Opis

	
	1
	plačilna bilanca
	A
	je prikaz velikosti izvoza in uvoza, njen saldo ima lahko primanjkljaj ali presežek

	
	2
	deficit
	B
	je prikaz vseh ekonomskih transakcij države s tujino v določenem obdobju

	
	3
	suficit
	C
	je primanjkljaj v trgovinski bilanci 

	
	4
	trgovinska bilanca
	D
	izvoz je večji od uvoza


3. Pred vami je preglednica prednosti in slabosti vstopa Slovenije v EU. Vaša naloga je, da s križcem (X) označite, če menite da besedilo v stolpcu ustreza besedilu v vrstici.

	Opis
	Prednost
	Slabost

	Stroški za uvajanje pravnega reda EU
	
	

	Dostop do novih tehnologij
	
	

	Večja mobilnost delovne sile
	
	

	Izguba avtonomije v uresničevanju ekonomske politike
	
	


4. Pred vami je preglednica trditev, ki se nanašajo na enega od dveh konceptov države. Vaša naloga je, da s križcem (X) označite, če menite da besedilo v stolpcu ustreza besedilu v vrstici.

	Opis
	Liberalni koncept
	Keyneyianski koncept

	Država naj bi zagotavljala uresničevanje lastninskih pravic
	
	

	Država mora omejiti nastajanje monopolov
	
	

	Država naj prerazdeli dohodek posameznikov
	
	

	Država naj bi izdajala denar
	
	

	Država naj bi varovala trg in konkurenco
	
	

	Država naj zagotovi javne dobrine (šolstvo, zdravstvo)
	
	


RAČUNSKE NALOGE

1. Krka d.d. je v Sloveniji ustvarila 100 denarnih enot dobička, njena podružnica na Hrvaškem (Krka Farma d.o.o.) pa 50 denarnih enot dobička. Krka d.d. je v 100 % lasti slovenskih državljanov, Krka Farma d.o.o. pa je 90 % v lasti slovenskih državljanov, 10 % pa v lasti hrvaških.
Izračunajte in na črto vpišite koliko je prispevala Krka k:

a.) BDP Slovenije ____________________________

b.) BNP Slovenije ____________________________

c.) BDP Hrvaške_____________________________

d.) BNP Hrvaške_____________________________

Izračun: 

_______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
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KONKURENCA JE ODVISNA OD:





Števila kupcev in prodajalcev
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